
WIR ALS ARBEITGEBER

Die eKiosk GmbH mit Sitz am High-Tech-Standort Dresden ist Digitalisierungs-
spezialist für interaktive Self-Service- und Kiosk-Lösungen sowie werbliche
Digital-Signage-Anwendungen „Made in Germany“. Unsere agilen, interdiszipli-
nären Projektteams aus Konstrukteuren, Designern, Softwareentwicklern, 
Ingenieuren, Assemblierern und Wirtschaftswissenschaftlern setzten pro Jahr 
etwa 300 Digitalisierungs- und Automatisierungsprojekte für Kunden aus zahl-
reichen Branchen wie Industrie, E-Health, Retail, Real Estate erfolgreich um.

WIR MÖCHTEN DICH KENNENLERNEN!
Wenn Du unsere Leidenschaft für digitale Lösungen teilst und den Erfolg von eKiosk aktiv
mitgestalten möchtest, dann sende Deine Bewerbungsunterlagen als zusammenhängende
PDF per EMail an: jobs@ekiosk.com

Start-Up Spirit & praxisnah

Open Door Policy & flache Hierarchien

Teamveranstaltungen wie Grillen oder
Spieleabende

unternehmensweites „Du“

Raum für die persönliche Entfaltung und 
aktive Mitgestaltung im Unternehmen

Arbeit in einem modernen und 
kollaborativen Team (Microsoft 365, Teams, 
Sharepoint, Confluence, Jira)

moderne technische Ausstattung und 
Arbeits-Räume im Firmen-Loft

WERKSTUDENT SALES MARKETING 
(M/W/D)

DEIN ARBEITSALLTAG BEI EKIOSK

 Du unterstützt bei der Ausarbeitung und Entwicklung unserer Maßnahmen 
im Sales Marketing und in der Kundenakquise inkl. Auswertung und 
Reporting

 Du unterstützt unsere Teams Marketing, Sales und Business Development 
bei der Zielkunden- und Multiplikatoren-Recherche, Zielgruppen-Segmen-
tierung und Erstellung von Sales-Pitches, Produkt- und Lösungs-
präsentationen

 Aufbereitung von Kundenübersichten im CRM-/ERP-System, u.a. für Mailings
 Du bist vollwertiges Teammitglied mit sinnvollen Aufgaben, die dich und 

eKiosk weiterbringen.
 Du sammelst für deine berufliche Zukunft wertvolle Praxis-Erfahrung in der 

Industrie.

WAS DU MITBRINGEN SOLLTEST 

 in der Mitte des Bachelor-/Beginn des Masterstudiums, vorzugsweise in den
Bereichen BWL/VWL/Management, Wirtschaftsingenieurwesen, Wirtschafts-
psychologie oder verwandter Studiengänge 

 besonderes Interesse an Themen wie Digitalisierung & IT, Marketing und 
Sales, Business Development, Projektmanagement

 analytisches, konzeptionelles und lösungsorientiertes Denkvermögen, Eigen-
initiative, sowie eine strukturierte, selbstständige und genaue Arbeitsweise 

 unternehmensorientiertes Denken
 Teamgeist und Freude an gegenseitiger Unterstützung
 sicherer Umgang mit Microsoft-Office-Produkten, idealerweise bereits 

SharePoint
 kommunikativ
 ein guter Schreibstil, gute Englischkenntnisse von Vorteil


